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Welke richting kies jij met
je onderneming?
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De Nederlandse intermediaire markt in aantallen

De intermediaire markt in een notendop

Aantallen (2025)
» 5.602 advieskantoren
» 298 (huis)volmachten en 36 serviceproviders

Volumes Ontwikkeling aantallen in Nederlandse markt
« 72% van verzekeringspremies en hypotheekomzet via
onafhankelijk adviseurs
» Top 100 intermediair zorgt voor grootste deel van 6296 4209
deze markt 5960 5942
Bedrijfsmodellen >t 5602 Aantal advieskantoren
 Allround
« Particulier/zakelijk
» Specialisten
* Online 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025
» Specifieke klantengroep
» Specifieke producten
* Pensioen
* Hypotheken en cross-
sell
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Grootste drivers van consolidatie
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Wet- en regelgeving

Automatisering/ Al

Personele problemen

Opvolgingsproblematiek
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Advieskantoren kunnen zich onderscheiden door ...

Q Actief benaderen van nieuwe klanten

o OO
V)

@}mj Aantonen toegevoegde waarde

é@ 42{ Specialiseren (zakelijk / niche / regio / etc.)
or)

4gs>  Acquireren / samenwerken

,—E|'—I Optimaliseren juridische structuur
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Werken richting een stip op de horizon

Waardecreatie

Randvoorwaarden

Optimalisatie
onderneming

Strategische

Ondernemer Y focus 2\‘./{—
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B30 Adfiz

BHB Dullemond
Webinar Adfiz



Welke belangen spelen er?

a

Ondernemer
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Onderneming



Er zijn verschillende strategische opties

Organische
groei

* Specialiseren
* Actief klanten
benaderen

¢ Toegevoegde
waarde
aantonen
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Specifieke
samenwerking

Gebruik maken van
elkaars krachten

e Qutsourcen

* Serviceproviding

Verkoop

* Voordelen
schaalvergroting

¢ Andere situatie
ondernemer

¢ Doorrol
mogelijkheden
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Werken richting een stip op de horizon

Waardecreatie

Randvoorwaarden

Optimalisatie
onderneming

Strategische
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Jong talent - werk vanuit een plan

I Investeer in kennis over

Vertel bij het uitzetten van de vacature een .
Al | automatisering

groeiverhaal

Laat jong talent meedoen in _—\ Maak afspraken over financiéle binding
strategische projecten tot de onderneming
Investeer in een netwerk zoals Jong ?%:é) I Ontwikkel een stappenplan voor persoonlijke

Management van Adfiz groei
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Kennismaken met BHB Dullemond

BHB Dullemond ondersteunt ondernemers

financiéle dienstverlening op de volgende fronten...

4P Aan- en verkoop

000

(mlm (Familie) overdracht
%&f Strategische nulmeting

@ Juridische dienstverlening

@ Waardering
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binnen de

..met een ervaren team professionals en een focus

langdurige relaties

23

M&A Professionals

28

Ruim 28 jaar
ervaring

700

Geadviseerd op meer
dan 700 transacties

>35

Gerealiseerde deals
in 2024-2026 YTD
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Ons team staat voor u klaar

BHB Dullemond

Korte Brinkweg 37¢c
3761 EC Soest
+31(0)33 - 480 54 82
info@bhbdullemond.nl
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