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Crowdsurance 
Zeker met elkaar
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Sharepeople Foundation  
Poverty Reduction –> Personal Development 

Microinsurance 
Community based 
 
 
 
 



Risico op ‘geen inkomen’ beperken?  
1. Beter ondernemen 



Verzekeringen…?  



(1) Revival ‘mutuals’ 
•  community based, bottom-up, local 
•  impact based / inclusion 
•  users responsible for governance 
•  no ‘insurance’ business model 

 
(2) InsurTech  
•  top-down 
•  profit based 
•  scalable / growth 
•  blockchain 
•  insurance businessmodel 

 
 
 
 
 
 
Bron: Eva Vriens(2019)“Mutuals on the Move: Exclusion Processes in the Welfare State and the Rediscovery of Mutualism” 



Crowdsurance = Mutual & Fintech 
 

1.  Géén verzekering, geen garantie  
2.  PSD2 / bank api 
3.  (Nog) geen financieel product, (‘donatie-tikkie’) 
4.  Effectieve manier om risico’s te beperken! 



Hoe werkt het? 

premies                      =                  schade  
 



1.  Community (preventie)  
2.  Schaalbaar 
3.  Transparant 
4.  Betaalbaar 
5.  ‘Tijdelijke AOV’ 
 

SharePeople 
Crowdsurance  



€10,- €10,- 

Share People 

Recurring (flat) fee 



Vertrouwen Solidariteit 



overhead 

Ricardo Semler 

Semco-style: 
controle is duurder 
dan vertrouwen 



Minder 
overhead 



overhead 

Arbeidsongeschikt? 

1.  Max. 24 maanden (2 mnd wachttijd) 
2.  Capability bepaalt met ondernemer %AO 
3.  Kosten begeleiding voor ondernemer 

(gelimiteerd) 
  



Risico op ‘geen inkomen’ beperken! 

Work-life balance Financiële rust Gezondheid Beter ondernemen 



SharePeople voor BrightLeden 



Niet verzekeren Verzekeren
On- 

verzeker 
baar

Niet ver 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-> risico 



Crowdsurance 
Zeker met elkaar



