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Introductie Rolls 

Wij maken oplossingen in de verzekeringsbranche voor:

• 2000 intermediairs/advieskantoren.

• 200 volmachten

• Alle online-vergelijkers

• 5 verzekeraars



Introductie Rolls 

• Laurens Schoonhoven

• Commercieel manager Rolls

• Sinds 2012 betrokken bij Rolls, ondernemer in de financiële branche, 

ontwikkeling nieuwe diensten voor onze relaties

• Lars van der Veen

• Accountmanager intermediair

• Sinds 2013 betrokken bij Rolls, sinds 1995 o.a. werkzaam als 

verzekeringsadviseur bij Zorgverzekeraar VGZ en Mandema & Partners





Hoe maakt u het verschil?

• … ?

Waarin wilt u zich onderscheiden?

• Prijs, kwaliteit, efficiency, service, kennis 

of een combinatie hiervan?

Welke hulpmiddelen gebruikt u hiervoor?

• Serviceprovider, adviessoftware, crm, internet, 

kennisdatabases als DFO en Adfiz. 



Slim adviseren is meer dan alleen de prijs…

• Maar dat wist u natuurlijk al

Waarde toevoegen aan het particulier schade advies

• Hoe doet u dat op een praktische en efficiënte manier

Het gebruik van adviessoftware als toevoeging 

op uw advies voor uw relatie





Hoe maak ik mijn toegevoegde 
waarde zichtbaar aan mijn klant?

• Voorwaarden vergelijk, visueel maken

• Snel de markt scannen en inzichtelijk maken 

(inclusief direct writers)

• Claimen versus niet claimen

• Gestuurde schadeherstel

• Nieuwwaarde / aanschafwaarde regelingen

• Aanvullende dekkingen

• Offreren 



Waar zit de winst voor u en uw klant 
in een verzekeringsproduct tijdens 
de looptijd?
• Prijs?

• Efficiency?

• Voorwaarden

• Schadeafhandeling en eigen risico?

Follow the Money in een schade-verzekering en 
informeer uw klant.





Demonstratie 
Rolls adviessoftware
• Hoe kunt u deze inzetten bij acquisitie, behoud en 

beheer van uw relaties en portefeuille.

• Welke modules heeft Rolls?

• Hoe integreert u Rolls in uw werkzaamheden?

• Hoe pas ik Rolls aan naar mijn situatie en aan 

mijn (klant)wensen?


